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          Администрация

    ЦЕНТРАЛЬНОГО РАЙОНА

            г. ЧЕЛЯБИНСКА
     Коммуны ул., 89, г. Челябинск, 454091
       Тел. (351) 263-41-23, факс 263-65-71
             E-mail: admcentr@cheladmin.ru
_______________№____________

На №__________от____________

Администрация Центрального района города Челябинска приглашает Вас принять участие в мероприятии на тему: «Аналитический тренинг продаж, или почему я продаю меньше, чем могу» (программа прилагается).

Тренинг проводят: 
- Мамонова Лилия Артуровна, руководитель Учебного центра некоммерческого партнерства «Гала-информ»;

- Бондаренко Татьяна Михайловна, кандидат философских наук, практикующий бизнес-тренер.
Мероприятие состоится 27 сентября 2016 года с 14.00 до 17.00 часов в помещении администрации Центрального района города Челябинска              (ул. Коммуны, д. 89, 2 этаж, конференц-зал). 
Участие в мероприятии бесплатное!
С целью рациональной организации мероприятия прошу Вас   проинформировать отдел экономики и финансов администрации района                   (e-mail: ikc@centradm.ru, т/факс 264-54-41, тел. 263-79-17, 263-35-34) о Вашем участии в мероприятии (с указанием Ф.И.О., должности, телефона представителя).

Приложение: на 1 листе.
С уважением,

глава Центрального района

                                             В.А. Ереклинцев
Л.М. Петрова

263 79 17
Приложение

ПРОГРАММА

мероприятия на тему: «Аналитический тренинг продаж, 

или почему я продаю меньше, чем могу»

27.09.2016
администрация Центрального района  города Челябинска,








2-й этаж, конференц-зал, 

с 14.00 до 17.00 часов

1. Приветственное слово

Болотов Роман Александрович,

заместитель главы Центрального района города Челябинска

Мамонова Лилия Артуровна, 

руководитель Учебного центра некоммерческого партнерства «Гала-информ»

2. Что такое «Я - концепция».

3. Факторы успешности бизнеса – психологические и ментальные, на которые может и должен влиять руководитель. Современное понимание процесса продаж: предметная, финансовая, коммуникативная и энергетическая составляющие. Энергетика предпринимательства и продаж – как ее повысить.  Энергетика предпринимателя, руководителя, продавца и ее связь с                             «Я – концепцией» каждого.

4. Конкретные методы самодиагностики «Я – концепции» по каждому из базовых ментальных паттернов: «Я и Моя Профессия», «Я и Мой Продукт»,           «Я и Мой Клиент», «Я и Мой Доход». Определение личностных ограничений. Почему не идут продажи.

5. Диагностика персонала (критерии – в конкретных словах, их можно услышать, не дожидаясь падения продаж и снижения выручки).
6. Работа по устранению выявленных ограничений.  Новая эффективная «Я - концепция». Упражнения по повышению энергетического ресурса. Как самостоятельно работать с упражнениями.

Бондаренко Татьяна Михайловна,

кандидат философских наук, практикующий бизнес-тренер, автор программы «Яна Ярких: сборник упражнений по психологическому сопровождению продаж» 

Тренинг предназначен для руководителей предприятий малого и среднего бизнеса, руководителей отделов продаж, желающих существенно повысить среднюю стоимость сделки - путем переформулирования и развития «Я - концепции» - собственной и своих подчиненных. 
Руководителю 





О проведении мероприятия для субъектов предпринимательской деятельности








